Mitglied des Monats Juli im Wirtschaftsforum Rees: Andrea Feldmann

Sekt oder Selters? So lautet die Frage, wenn wir an unser Leben im Alter denken ...

Dabei geht es ganz serits ausgedriickt ,rund um die Altersvorsorge". Ein Thema, mit
dem Andrea Feldmann sehr haufig zu tun hat.

Seit neun Jahren entwickelt sie mit ihren Kunden zusammen maBgeschneiderte
Konzepte, bei denen Fragen der Altersvorsorge, (Kranken-) Versicherungen, des
Investments und Bausparens eine wichtige Rolle im Konzert der Finanzen spielen. Die
Fachfrau leitet als selbststandige Vermdégensberaterin unter dem Dach der ,Deutsche
Vermdgensberatung" ihre Agentur.

Kommen Sie mit, um Andrea Feldmann ndher kennen zu lernen.

Der Weg flihrt uns nach Haldern, direkt in die Wohnbebauung Drieversfeld. Bei der
Nummer 26 verrat uns ein Schild an der Tir, dass wir hier ihre Agentur vorfinden. Die
Vermdgensberaterin fihrt uns in die erste Etage, wo uns ein Blro mit hellen,
freundlichen Mdbeln und viel Licht und Glas erwartet. Die sind von einer Schreinerin und
Glasklnstlerin zu echten Hinguckern gestaltet worden.

Die Kontakte zu den Handwerkerinnen hat sie als Mitglied der Unternehmerinnentreffs
der Kreise Kleve und Wesel sowie des Unternehmerinnenforums Niederrhein geknupft.
Fragen wir doch mal nach:

Wifo: Frau Feldmann, Sie scheinen ja sehr kontaktfreudig zu sein.

Andrea Feldmann: Aber ja. Daher besuche ich nicht nur gerne Veranstaltungen als
Gast, sondern baue schon mal selbst einen Informationsstand auf wie beim
Gesundheitstag im Fitnessstudio Flexxpoint. Ebenso halte ich regelmaBig Vortrage bei
den Unternehmerinnentreffs der Kreise Kleve und Wesel. Sehr viel SpaB3 hat mir auch ein
Sketch zum Thema ,Frauen und Geld" beim Unternehmerinnenforum Niederrhein
gemacht. Frauen haben ja eine besondere Beziehung zum Geld - und die habe ich mit
einer Kollegin und zwei Steuerberaterinnen zusammen aufs Korn genommen.

Wifo: Da sind wir ja schon beim Thema: Geld. Hat sie das schon immer fasziniert?

Andrea Feldmann: 15 Jahre lang habe ich im Marketingbereich eines groBen
Unternehmens gearbeitet. Ich bin in dieser Zeit aber Kundin bei der ,Deutsche
Vermdgensberatung" geworden. Das hat groBes Interesse an Finanzfragen bei mir
geweckt, so dass ich eine berufsbegleitende Ausbildung absolviert habe.

Wifo: Die lief sicher nicht einfach ,mal so nebenher" an einem Wochenende?

Andrea Feldmann (lacht): Nattrlich nicht. Ich bin geprifte Vermdgensberaterin DBBV
oder Fachfrau fir Versicherungen, Bausparen und Investmentanlagen. Wobei die Priifung
gar nicht mal so einfach war. Und das Lernen hort nie auf. RegelmaBig besuche ich auch
heute noch Fortbildungsveranstaltungen.

Wifo: Wer sind Ihre Kunden? Gibt es so etwas wie Gebietsschutz?

Andrea Feldmann: Nein, ich arbeite auf reiner Empfehlungsbasis. Wenn Kunden mir ihr
Vertrauen geschenkt haben und zufrieden sind, erzahlen sie es weiter. Meine Kunden
sind Privat- und Firmenkunden. Sie kommen (brigens aus allen Berufs- und
Altersschichten. Sie schatzen es, dass ich ihnen nicht einfach zum Beispiel die neueste
Versicherung verkaufe, sondern bedarfsgerecht und ganz individuell ein Gesamtkonzept

erarbeite und anbiete.
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